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Questo è il 
core business 
del nostro gruppo, 
che ci accompagna 
dal 1998
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•  CONSULENZA STRATEGICA e PIANIFICAZIONE di AZIONI di MARKETING MIRATE sia online che o�ine;

•  CREAZIONE E ACQUISTO A PREZZI DI FAVORE DI CAMPAGNE PUBBLICITARIE MIXATE 

   (promozione del brand aziendale), sia online che o�ine, compresi tv, giornali, brochures,   

    volantini, cartelloni pubblicitari, telemarketing ecc… in base all’obiettivo da raggiungere;

•  PERSONAL BRANDING (ovvero promozione dell’immagine del singolo professionista, 

   posizionamento e miglioramento della sua reputazione);  de�nizione del tuo stile personale,

   modo di comunicare, di vestirti e di rispetto del  dress code appropriato in base al messaggio da

   trasmettere. Creiamo e promuoviamo la tua immagine come libero professionista. La tua

   popolarità e le tue vendite aumenteranno;

•  CORPORATE BRANDING, ovvero cura e promozione dell’immagine aziendale, della sua 

   autorevolezza e reputazione;

•  TRASFORMAZIONE O CREAZIONE DEL TUO SITO WEB; un sito web che produca reddito non deve

    essere semplicemente “bello da vedere”, ma deve trasmettere dei contenuti ad alto valore

    aggiunto reale studiati con cura. Il tuo interlocutore deve intuire che vantaggi avrebbe se si

    a�dasse a te. Non basta un webdesigner, bisogna studiare i contenuti, che è tutt’altra cosa! 

    Acquisirai clienti solo se farai capire loro in pochi secondi che sei capace di risolvere un loro

    problema o soddisfare una loro ambizione, sennò sul tuo sito ci navigheranno pochi secondi e ciao…

•  CORSI DI COMUNICAZIONE A VARI LIVELLI (singoli e di gruppo, su come parlare in pubblico,

   persuadere, gestire le telefonate, rilasciare interviste, motivare le persone, ecc) – Vedi corsi a

   disposizione su www.lonzaconsulting.it e sulla nostra piattaforma www.corsopro.com



In un mondo sempre più competitivo e ricco di cambiamenti non puoi fermarti. Non bisogna 

improvvisare, ma a�darsi ad un supporto quali�cato per distinguersi con successo da una 

concorrenza sempre più agguerrita.

������������������������������: se sei un professionista (consulente, avvocato, architetto, 

dentista, idraulico, elettricista, meccanico ecc…), ���	
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��������: sito web, marketing, creazione del logo, mailing, brochure, espositori, 

pubblicità, partnership e comunicazione.

Ti trasformeremo da anonimo professionista ���
���������������
���e riceverai un bonus

di benvenuto se sei un nuovo cliente.

I prezzi variano a seconda dei servizi richiesti, ma per lanciare uno Studio dalla A alla Z ci sono

soluzioni a partire da meno di € 10.000, con costi pubblicitari, gra�ci, realizzazioni video e di 

stampa già compresi.
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saranno riconosciute solo da pochi, che ti 

riempiranno di complimenti ma, anzichè 

far aumentare il tuo fatturato, ciò farà 

aumentare solo la tua frustrazione.

Un buon ���������	���� ed una buona

���
������ sono fondamentali per farti 

avere le giuste e meritate soddisfazioni.

Per approfondire questo tema:

�������
���� la tua ��������������
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(tutti i dettagli sul sito web)
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• CORSI RSPP

• CORSI  PER LAVORATORI E RLS

• CORSI PER DIRIGENTI E PREPOSTI

• CORSI ANTINCENDIO

• CORSI DI PRIMO SOCCORSO

• GESTIONE DELLE EMERGENZE

• RISCHIO UFFICIO

• RISCHIO ELETTRICO

• STRESS LAVORO CORRELATO

• PERCEZIONE DEL RISCHIO

• DPI E LORO CORRETTO UTILIZZO

• RUMORE E VIBRAZIONI

• CAMPI ELETTROMAGNETICI

• RISCHIO CHIMICO E BIOLOGICO

• ALCOOL E STUPEFACENTI

• LAVORO IN SOLITUDINE

• RISCHIO RAPINA

• RISCHIO AGGRESSIONE

• RISCHIO DA SMART WORKING
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• TAO: TECNICHE DI ARTE ORATORIA

• TAP: TECNICHE AVANZATE DI PERSUASIONE

• TECNICHE PROFESSIONALI 
  DI COMUNICAZIONE

• TECNICHE PROFESSIONALI 
  DI COMUNICAZIONE TELEFONICA

• IL POTERE PERSUASIVO 
  DELL’ABBIGLIAMENTO

• COME GESTIRE I RECLAMI E I CONFLITTI

• LA PRESENTAZIONE DI SUCCESSO

• L’IMPORTANZA DELLE CAPACITÀ
   RELAZIONALI NEL BUSINESS

• FORMAZIONE AVANZATA 
  PER LA TUA RETE VENDITA

��������
• GDPR 679/2016
  e LEGGI COLLEGATE

• CYBERSECURITY: 
  EDUCHIAMO I NOSTRI LAVORATORI
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La comunicazione è fondamentale in qualsiasi idea imprenditoriale e situazione di vita;
se sei un professionista, un imprenditore o rivesti una funzione apicale in un’azienda DEVI 
saper comunicare in modo impeccabile e persuasivo.
  
Comunicare bene non vuol dire avere una buona parlantina, essere disinvolti o parlare tanto: 
assolutamente NO.
  
Signi�ca capire chi si ha di fronte, avere un obiettivo ben preciso, saper mandare dei messaggi 
con il corpo, con lo sguardo, con l’out�t e poi anche con le parole, attraverso il tono di voce e il 
modo in cui si dicono le cose.

È un’arte e come tale si può imparare anche se, naturalmente qualcuno è più predisposto di 
altri. Ovviamente la COMPETENZA è sempre alla base di tutto, sennò si recita, si ble�a, ma il 
successo duraturo non si fonda mai sui blu�.
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• Empatia
• Di�erenza tra persuasione e manipolazione
• Tipi A e tipi B
• ...
������������������������
��������(6 ORE)

• Assiomi e informazioni preliminari
• Gli automatismi e le scorciatoie mentali
• Come attivare gli automatismi nel nostro interlocutore
• ...
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• L’abito comunica
• Stili di comunicazione
• Stili di abbigliamento
• ...
����������������������������������������
������ (4 ORE)

• Parlare in pubblico: una fobia molto di�usa
• Dove mettere le mani
• La prossemica
• ...
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24 ore - € 600 + iva mix Zoom + aula
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16 ore - € 490 + iva 1 weekend live
in aula /anche Zoom
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16 ore - € 390 + iva
8 ore - € 200 + iva

live 
in aula
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8 ore - € 200 + iva
4 ore - € 75 + iva

versione Zoom
vers. e-learning
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4 ore - € 100 + iva Zoom
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3 ore - € 90 + iva
2 ore - € 40 + iva
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24 ore - € 600 + iva
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24 ore - € 600 + iva mix Zoom + aula

mix Zoom + aula

versione Zoom
vers. e-learning

                Business Academy
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4 ore - € 100 + iva Zoom
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16 ore - € 400 + iva
8 ore - € 99 + iva
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3 ore - € 90 + iva
45 min. - € 15 + iva
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2 ore - € 50 + iva Zoom
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2 ore - € 50 + iva Zoom
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1,5 ore - € 35 + iva Zoom
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1,5 ore - € 35 + iva Zoom

vers. Zoom
vers. e-learning

versione Zoom
vers. e-learning
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2 ore - € 50 + iva Zoom
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2 ore - € 50 + iva Zoom
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1,5 ore - € 35 + iva
1 ora - € 17 + iva

versione Zoom
vers. e-learning
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8 ore - € 160 + iva Zoom 
o aula

                Business Academy
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